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Pourquoi ? 
Vous souhaitez suivre votre C.A., mensuel, annuel ou au jour le jour, le comparer avec le chiffre d’affaire de 
l’année précédente, visualiser le C.A. des précédentes années, rééditer le journal de vente d’une journée …. 

 

Comment ? 

Ouvrir le MENU Ventes / Editions / Chiffre d’affaire par jour ou cliquer sur le bouton  

 
 
 

 

L’accès à des options de paramétrage     permet de sélectionner la période d’affichage en fonction de 
votre mois de début d’exercice comptable. 

 
Pour chaque mois, vous pouvez visualiser : 
Le CA du mois : par ex : 55 438 €, son pourcentage par rapport à l’année en cours 33%, le %age d’évolution par 
rapport au chiffre d’affaire de l’année précédente : 152%, le cumul CA de l’année 55 438€, le %age d’évolution 
du cumul par rapport à l’année précédente 152%, le nombre total de pièces de ventes et la marge sur le CA 
globale du mois : 25 677 €. 

 

 
 
  

Cette fenêtre présente le C.A. 
mensuel de l’année en cours pour 
le(s) magasin(s) sélectionné(s). 
 
Ex : 55 438 € de CA pour Janvier 
2014 
 
Le tableau de droite présente le C.A. 
mensuel de l’année précédente 
 
Ex : 22 029 € de CA pour Janvier 
2013 

Sélectionner les critères souhaités 
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Si vous cliquez sur Ventilation MAGASIN, vous obtenez le détail du mois sélectionné pour chaque Magasin 

 
 

 
 

Vous souhaitez renseigner des objectifs à atteindre, cliquez sur   
 

 
 

    
 
 

 
 

Si vous cliquez sur Détail jour , ou double cliquez sur un mois, vous obtenez le tableau de détail jour par 
jour. Vous pouvez rééditer le journal en double cliquant sur le jour souhaité (ou MENU Entrée – Sortie / 
Ventes / Réédition d’une journée)   

Vous pouvez saisir le chiffre d’affaire 
souhaité par jour  
Ex : 
CA  du 10/09/2013 = 319 € 
CA du 10/09/2014 = renseigner le 
montant ou le %age souhaité = 400 €  
 
Vous pouvez également automatiser le 
calcul sur des périodes longues à traiter  
 
Ex :  
Du 01/01/2014 au 31/12/2014 : 
Appliquez un pourcentage d’évolution 
de 25% pour les ventes et de 15% pour 
le SAV  

Validez    

Les objectifs s’afficheront alors dans le 
tableau de droite  après avoir cliqué sur 
le bouton Objectifs de la période 
 


